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ABSTRACT 

Venture capital funding is a driving force in entrepreneurship over the last several decades. In the United 
States  alone,  VC  funding  has  helped  launch  some  of  the most  highly  successful  businesses,  such  as 
Google, Vermeer, Zipcar, Cisco Systems, EBay, and Yahoo  [1]. Although the most current economic 
recession has reduced the volume of available VC funds, this type of private equity capital continues to 
foster emerging businesses. 
Venture money was a term first used during the 1930’s to describe funding that fulfills the equity gap for 
startups during that time [2]. In fact, venture capital and private equity were terms used synonymously 
and  interchangeably to  imply that  funding comes  from  large  institutions [2]. Historically,  it  is  thought 
that  VC  firms  invest  in  well  established  businesses  or  young  fastgrowing  ventures. Most  VC  firms 
invest  in  businesses  that have huge growth potential  for market  share or have potential  to change  the 
industry.  According  to  the  Dow  Jones  VentureSource  (2009),  the  total  dollar  value  that  VC  firms 
invested  in 2007 was  $ 29.9  billion dollars with  approximately 2,600  firms  financed during  that  time 
period  [4].  During  the  ecommerce  craze  in  2000,  the  total  dollar  value  that  Venture  Capital  firms 
invested in was $ 106.6 billion [1].  It is important to note that the total dollar value invested in 2007 is 
greatly reduced compared to the year 2000. 
Historically,  it  is  known  that  venture  capital  companies  invest  in  very  few  entrepreneur  firms  in  the 
economy compared to angel investors.  Current research indicates that VC firms invest in approximately 
1 out of 100 companies they review for possible funding [6]. A quick comparison shows that VC firms 
in  2007  invested  in  approximately  2,600  companies  compared  to  angel  investors  who  funded 
approximately 57,000 ventures [3] [4]. Even though VC firms invest in a smaller number of companies, 
they are  responsible  for major change  in  numerous  industries.   This  is  simply  because VC  firms  fund 
nascent  companies  that  impel  critical  change  in  the  industry  and  in  the  economy.    Furthermore,  VC 
firms  are  usually  followup  capital  providers  for  various  startup  companies  requiring  huge  capital  to 
continue growth, have exceptional potential for growth and/or instigate and drive crucial change in their 
industry.  A  good  example  of  this  would  be  Google,  or  Yahoo  who  changed  the  way  the 
technology/computer  industry provided  information to consumers and connected consumers to various 
products/services and information. A closer examination of the impact of VC funding is provided in this 
article. 
Most recently, there is an increase amount of criticism towards VC firms and VC funding in general.  In 
fact, the media and several articles claim that VC funding is dead, especially in the wake of the current 
recession. This is simply because the amount of money readily available in our economy is contracting 
due to the capital crisis  in our nation.  A historical review of VC funding reveals  numerous trials and 
tribulations that VC firms faced multiple times in the past.  The present challenges and obstacles that VC
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firms face is nothing new, especially since VC firms faced at least 3 major recessions and bubble bursts 
over the past 55 years. The reality of where VC funding lies today is simply that change is in the air and 
that VC funding  is evolving again.   The  intent of  this article  is  to examine and address  the  following 
research questions: 1) Historically, what was the impact of VC funding? 2) Presently, what do VC firms 
typically look for in a startup company and what do they invest  in? 3) Has the type of companies that 
VC  firms  invested  in  changed  over  the  past  55  years?  4)  What  are  future  challenges;  problems  and 
obstacles VC firms currently face and how will these impact nascent companies? 
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